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Curso de Financiacion y
Medios de Pago Internacionales

Duracion: 16 semanas

Dedicacion: 80 Horas
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Madrid

Este curso aporta al alumno una visién estratégica econémico financiera del
funcionamiento del comercio exterior en las economias globalizadas. A través del
mismo alcanzara los conocimientos y capacidades necesarias para afrontar desde un
proceso de financiacidn hasta la gestidon de un departamento internacional.

El curso consta de cuatro médulos didacticos divididos por asignaturas o dreas de
trabajo. Todo ello acompafiado por los tutores que les guiaran y formaran durante
el proceso.

Para superar cada uno de los temas o areas de trabajo los alumnos deberan realizar
un test en el que demuestren haber obtenido los conocimientos necesarios. Esta
formula permitira a los alumnos repetir los cuatro médulos didacticos las veces
necesarias hasta superar los test especificos de cada uno de ellos.

Ademas contaran con los canales de comunicacion de la plataforma, en los que los
alumnos podran realizar las consultas pertinentes y aclarar cualquier duda sobre la
materia, con un compromiso de respuesta por parte del tutor de 24 horas.

Ficha del curso

Duraciéon 16 semanas

80 horas de estudio estimadas

4 asignaturas de cuatro semanas de duracién cada una (20h/asignatura)

Incluye por asignatura

Guia del alumno

Temarios completos de 4 asignaturas
Ejercicios y casos practicos

Enlaces web recomendados

Videos recomendados

Bibliografia recomendada

Material adicional (libros y manuales digitales)

Dinamizacidn y tutorizacion

Video tutorial explicativo del tutor del curso

4 exdmenes auto-evaluables (1/asignatura)

Tutorizacion de 4 asignaturas

Foros de consulta al profesor (compromiso de respuesta antes de 24 horas)
Foros de debate de temas de actualidad relacionados con cada asignatura



PROGRAMA
TEMA 1

Medios de pago en el comercio internacional e Instrumentos de cobertura de
riesgos

1.1. Medios de Pago en el comercio internacional

1.2. Instrumentos de cobertura de riesgos

TEMA 2

Financiacion de operaciones internacionales

2.1. Financiacidn de las Exportaciones

2.2. Financiacion de las Exportaciones en divisas

2.3. Financiacion de las Importaciones

2.4. Proceso de solicitud de financiacion para operacién de compra-venta
internacional

TEMA 3

Financiacion con apoyo oficial

3.1. Financiacidn de exportaciones con apoyo oficial
3.2. Instrumentos de apoyo econdmicos e informacion
3.3. Ayudas financieras

TEMA 4

El plan de viabilidad

4.1. Creacion del plan de viabilidad
4.2. Naturaleza del proyecto

4.3. Proceso Cliente-Mercado

4.4, Procesos Internos

4.5. Proceso Aprendizaje y Desarrollo
4.6. Proceso Econédmico-Financiero



OBIJETIVOS
Objetivos del Tema 1

Dar a conocer a la empresa los principales medios de pago de las operaciones
internacionales.

Analizar las ventajas y desventajas que implica la utilizacidon de los diversos medio de
pago/cobro en el comercio internacional.

Dar a conocer a la empresa los principales tipos de riesgo existentes en el comercio
internacional.

Informar sobre los distintos instrumentos de cobertura de riesgos existentes.

Objetivos del Tema 2

Examinar los principios y elementos operativos que influyen en la financiacion de las
operaciones de comercio internacional.

Familiarizar a las empresas en el proceso de adecuacién y adaptacién de productos /
servicios financieros para operaciones internacionales.

Dar a conocer a la empresa los principales instrumentos de financiacion de las
operaciones internacionales.

Objetivos del Tema 3

Identificar las principales Instituciones de financiacion internacional y los servicios
gue ofrecen.

Presentar los multiples apoyos disponibles en el proceso financiero de
internacionalizacidon de la empresa espafiola.

Describir brevemente las caracteristicas mas importantes de estas ayudas
financieras.

Presentar los instrumentos de financiacion disponibles para proyectos de inversion
exterior de las empresas espafolas.

Objetivos del Tema 4

Para obtener cualquier tipo de financiacion nacional o internacional, es fundamental
aportar un plan de viabilidad.

Describir las fases de creacién de un plan de viabilidad.

Sugerir esquemas de los aspectos a considerar en cada una de las fases a desarrollar
en la elaboracidon del Plan de viabilidad de una implantacidn.

Establecer una planificacién financiera, en todas sus fases, acorde con el proyecto.



